Teilnahmebedingungen

Anmeldung

Ort/Zeit

Anfahrt

Referent

Zielgruppe

Kosten
(exkl. MWST)

Organisation

Bis 01.10.2025 mit QR-Code oder unter
www.wirtschaftstermine.ch

Die Teilnehmerzahl ist begrenzt. Die Anmeldungen

werden nach dem Eingangsdatum berticksichtigt und
bestatigt. Bei Nichterscheinen oder Abmeldungen 2—0 Tage
vor der Veranstaltung erfolgt keine Riickerstattung.

Gesellschaft zu Zimmerleuten, Kramgasse 2, Bern
08.30-12.00 Uhr

Bus Nr. 12 ab Hauptbahnhof Bern, Haltestelle Rathaus
Parkplatze im Rathaus-Parking vorhanden

Akkreditierter und gepriifter Incoterms®2020-Trainer:

Hakim Glauser
Leiter Exportdienste Berner Handelskammer
Handels- und Industrieverein des Kantons Bern

Mitarbeitende aus Verkauf und Marketing, Einkauf und
Exportabwicklung.

Mitglied CH-Handelskammer Fr. 365.--
Nichtmitglied Fr. 450.--

Handels- und Industrieverein des Kantons Bern
Andrea Roder

Kramgasse 2 | Postfach | 3001 Bern

Telefon 031 388 70 70
export-events@bern-cci.ch | www.bern-cci.ch

Exportweiterbildung

Incoterms®2020

Dienstag, 14.0ktober 2025
08.30 —12:00 Uhr

HANDELS- UND INDUSTRIEVEREIN
DES KANTONS BERN
Berner Handelskammer


http://www.wirtschaftstermine.ch/
mailto:export-events@bern-cci.ch
http://www.bern-cci.ch/

Herzlich Willkommen

Liebes Mitglied, liebe Exportkunden

Der Schritt in ausldandische Absatzmarkte ist fiir die Schweizer Wirtschaft unum-
ganglich. Nebst den Chancen, die sich dadurch bieten sind auch gewisse Risiken
damit verbunden. Eine der grossten Herausforderungen sind die rechtlichen
Rahmenbedingungen und insbesondere die Liefer- und Zahlungskonditionen.
Haufig sind sich die Vertragspartner nicht ausreichend (ber das im Einzelfall
anwendbare Recht und damit Gber ihre jeweiligen Rechte und Pflichten bewusst.

Die Incoterms-Klauseln sind ein wichtiger Bestandteil bei grenziiberschreitenden
Lieferungen. Das aktuelle Regelwerk Incoterms®2020 ist seit dem 1. Januar 2020 in
Kraft. Richtig angewendet bieten die Incoterms®2020 Kaufern und Verkaufern
erhohte Rechtssicherheit, verhindern das Risiko rechtlicher Komplikationen und
unerwarteter Mehrkosten, erleichtern die Durchfihrung des internationalen
Handels und verringern die Gefahr von Missverstdandnissen zwischen Verkdufer und
Kaufer. Die wichtigsten vertraglichen Pflichten kénnen auf einfache Weise bestimmt
werden und schaffen klare Verhaltnisse.

In diesem Seminar werden der Inhalt aller Incoterms®2020-Klauseln sowie deren
korrekte Anwendung behandelt. Welche Rechte und Pflichten entstehen fiir Kaufer
und Verkaufer? Praxisorientierte Umsetzungstipps stehen ebenso im Mittelpunkt
wie konkrete Losungsansatze fiir Problemstellungen aus den Unternehmen der
Seminarteilnehmenden.

Wir freuen uns auf lhre Teilnahme.

Freundliche Griisse
Handels- und Industrieverein des Kantons Bern
Berner Handelskammer

Y e FF

Hakim Glauser Andrea Roder
Leiter Exportdienst Sachbearbeiterin Exportdienst

Programminhalt

®=  Grundlagen der internationalen Handelsklauseln

= Kosten- und Gefahreniibergang als entscheidende Auswahlkriterien
=  Wahl und Anwendung der richtigen Lieferklauseln

= Die Nebenfunktionen der Incoterms® 2020

®=  Umsetzung in den Praxisalltag anhand von Fallbeispielen

= Optimierung der Transport- und Verzollungskosten

®  Incoterms® als nationale Handelsklausel: Anwendung im Inland

= Einfluss der Incoterms® Klausel auf den Verkaufspreis

= Wettbewerbsvorteile durch Auswahl der richtigen Klausel
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